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富爾特科技股份有限公司
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1.公司簡介
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創立日期 1992年 4月

股票上櫃 / 上市

主要業務

資本額 11.55 億

董事長 / 總經理 吳長青

員工人數 81人

數位化平台服務公司

2002年 1月 /  2003年 8月

電影ez訂、玩體驗niceday、
門號卡、數位圖庫、IOT

富爾特
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提供生活享樂平台，創造快樂

使命

理念

文化
提供生活享樂平台

創造快樂

提供平台服務，為客戶創造快樂

建立快樂環境，為同仁創造理想

經營穩健成功，為股東創造利潤

開放 - 自由、創新

紀律 - 團隊、效能

經營理念

Fun for Life
Full of Joy !!



6 / 38

商業模式：B2C / B2B2C    發展 B2B＆訂閱制服務

新商模

國際化

生態圈

SI Valued平台

Data

Cloud

IOT

AI

通路、支付、電信、銀行、電影片商
大流量

B

C
• 實體商品
• O2O服務
• 資訊服務

Suppliers

數位技術升級
發展新商業模式
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2.主要轉投資
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AI & GCP Service台灣首席
數位媒體後製公司

世界第一大
半導體通路商

利達 數位影音

NT$ 億 / 20206,099

主要轉投資
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3.產品及服務
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生活娛樂
平台 通信服務

門號卡

數位影像 IOT

電影

玩體驗

物聯網

事業群
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4.營運架構及發展
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生活娛樂平台 - 發展策略

台灣 海外市場

結合策略聯盟
東南亞基礎

策略聯盟生活娛樂
平台

佈局產業生態圈

佈局策略聯盟合作

加強產業生態圈合作

鞏固大流量夥伴

抓住疫情趨緩後反彈商機

x
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電影

營運架構及發展 - 電影ez訂
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2021 電影市場

資料來源：國家電影中心 https://www.tfi.org.tw/BoxOfficeBulletin/weekly
《2020-2024全球與臺灣娛樂暨媒體業展望報告》 https://www.pwc.tw/zh/publications/global-insights/2020-outlook.html

成長

OTT影音平台營收臺灣電影市場票房

2021
1~7月

2020
1~7月

18%
年衰退

20212020

9%

https://www.pwc.tw/zh/publications/topic-report/assets/taiwan-entertainment-and-media-outlook-2020-2024.pdf
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營運架構

電影票

流量導入 訂閱制

線上觀看
+

線上訂

流量導入

OTT
車庫娛樂
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2020年新增OTT觀影服務整合

線上+線下觀影服務整合

2021年持續加強OTT相關服務

影劇搜尋神器
跨OTT平台搜尋/評分/收藏/討論

策略重點 - 加強OTT相關應用服務

(Q4上線)
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2021年Q4
協助特映會報名線上化

2022年Q2
提供線上劃位、觀影資料行銷運用

片商特映會

策略重點 - 加強上游產業(製片/片商)連結
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時程規劃

創造新營收項目

● 台灣之星加值服務訂閱制合作
● 中華電信影城通2.0 2020Q3已上線

● OTT跨平台搜尋/評分/收藏

Q2
2022

運用OTT訂閱模式、影劇討論、片商加深合作

● 片商特映會線上報名

Q3
2022

Q4
2021

Q3
2021

Q1
2021 ● 影劇討論首選平台

● 東南亞市場研究佈局
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玩體驗

營運架構及發展 - niceday玩體驗
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100 項

東部

120
南部

項120
中部

項935項

北部
體驗活動數量

業績表現

精準選品
專注台灣

合作夥伴
增加曝光

精準行銷
提升轉換

1-4月

+82%
YOY成長

1-5月

+33%
YOY成長

1-8月

-24%
YOY衰退

2021

2020
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策略合作夥伴
會員交叉行銷

增加品牌曝光度

開發線上課程
＆特色體驗

開發適合疫情情境產品線&
特色體驗活動

強化數據分析行銷
整合集團資源
提升數據量體、分析能力

優化會員經營
導入忠誠計畫提升會員再購率

策略重點
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行動通信服務

營運架構及發展 – 行動通信服務
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營運架構

銷售通路

服務模式

手機
預付卡

入境+出境
上網卡

◆ 實體通路
◆ 網路平台
◆ APP經營

◆ 門號申辦
◆ 儲值
◆ 跨境上網卡

服務項目

系統平台

◆ 智能化申辦流程
◆ 多元化電子支付
◆ 大數據分析
◆ CRM客戶管理

購買
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國內行動上網市場趨勢

僅使用手機者突破3成
在家僅使用行動電話31.8%

民眾轉換到5G意願高
願意從4G轉到較高資費5G之比例70.7%

資料來源：國家通訊傳播委員會 109年通訊市場調查

吃到飽行動上網最受歡迎
申租上網吃到飽比例81.7%

手機上網需求持續攀升，儲值業務

穩定成長

31.8%

7.25%

81.7%

70.7%

手機上網品質逐年提升
手機上網品質滿意度7.25%

5G
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疫情下跨境移動的發展趨勢

2023年全球乘客人數將達到 2019年的105%

105%
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運用新網路平台
服務會員 衝刺5G商機

運用大數據
精準行銷

通信
富爾特

創新技術
擴大商業模式

營運策略

佈局後疫情
出入境上網
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營運架構及發展 - imagemore
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擁有專屬的創作團隊&著作權

嚴密審核圖片相關權利及法律風險

提供客製化的拍攝服務

東方優選原創圖庫品牌
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中國文化.節慶

2021圖庫熱門主題
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東方人物 投資.生活 太空.醫療

2021圖庫熱門主題
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策略重點

製作亞洲及中華文化特色
高品質創意圖片/短片視頻，
不求多但求精，符合市場需求

嚴選圖庫製作內容

結合圖庫及公司攝影、設計，提供專業數位加值技術服務，
推出商業攝影/後製作/攝影棚/寫真攝影….等應用服務

數位加值服務

加強著作權版權管理及
教育台灣、大陸版權意識觀念，
發展台灣、大陸、美國及亞洲
其他國家版權授權/維權拓展

版權管理及拓展
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新辦公室

商業攝影 寫真攝影

光立方攝影棚



33 / 38

5.疫情因應措施
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Covid-19 因應措施

超前部署
防疫工作超前部署，
確保公司同仁健康

降低損失
調整各項業務型態，
降低損失

平台改建
投資通信平台改建，
利於疫情過後競爭力

開源&節流
開源&節流，爭取
政府補助，撙節支出

資源整合
跨平台人力資源整合，
提昇經營效能，專業訓練

強化策略結盟
加強與其他平台間的策略聯盟與合作，
加大平台的廣度與規模

COVID-19
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6.經營實績
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2021上半年度財務狀況
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歷年股利配發情形
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